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Soy Jorge Coronado, vendedor

Conferenciante y formador de equipos de ventas

TOP 10 Sales Trainers Espana

Creador y presentador de uno de los mejores
podcasts de ventas en habla hispana

Mas de 5.000 profesionales en Espafia y LATAM
utilizan mi metodologia para conseguir mejores
clientes

Soy vendedor en activo, es decir que salgo a
buscar nuevos clientes TODOS los dias. No
ensefio teoria, sino lo que yo mismo hago para
conseguir los mejores resultados.




¢Por que trabajar conmigo?

En un entorno donde el mercado es cada vez mas exigente,
ayudo a profesionales y directivos que ya venden bien, sin
alterar procesos, sin resistencia interna y sin poner en
riesgo sus resultados.

Nadie se emociona con la idea de sentarse frente a alguien
que promete «revolucionar» tus resultados comerciales
cambiandolo todo y utilizando términos en inglés que no
entiende nadie.

En ventas, el verdadero desafio es alimentar la motivacion
v y elevar el estandar de quienes ya estan rindiendo al
maximo.

Potenciar lo que ya funciona para seguir creciendo.
Por eso mis conferencias estan disefladas para gente que ya

lo hace muy bien y que necesita inspiracion y buenos
eonsejos para impulsar aun mas sus resultados.




Podcast

Esto va de vender

Segun IVOOX, uno de los mejores podcast
de ventas en habla hispana del mundo

En 2022 lancé el podcast ESTO VA DE VENDER un
espacio donde se habla de ventas reales. Cada lunes y
jueves lanzo un nuevo episodio con ideas y estrategias
practicas para profesionales que quieren vender mejor y
potenciar su rendimiento.

Reconocido en 2025 por la plataforma IVOOX como uno
de los 10 podcasts de ventas mas importantes en
espanol, ESTO VA DE VENDER se ha convertido en una
referencia para cualquier profesional que busque una
visidon moderna, directa y aplicable de las ventas.
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CONFERENCIAS 2026
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TU TAMBIEN

CUANDO-TUDDS-EN TU
EMPRESA PIENSAN GOMO
VENDEDORES, LOS
RESULTADOS SE DISPARAN.

Apple, Google y Amazon tienen algo
en comun: todos en la empresa
ayudan a conseguir clientes. ;Y tu?

———

CONFERENCIA
Tu tambiéen vendes

Convierte a toda tu empresa en un motor de
crecimiento comercial

¢Y si tus mejores vendedores no estan en el departamento
de ventas?

Las empresas mas exitosas del mundo, como Apple,
Google o Amazon, ya lo entendieron: cuando todos los
miembros del equipo, desde atencion al cliente hasta
contabilidad, se sienten parte del proceso comercial,
ocurren cosas extraordinarias.

En esta conferencia cada persona de tu organizacion
descubrira como puede contribuir activamente a atraery
fidelizar a los mejores clientes aunque no se dedique a
vender.

No se trata de convertir a todos en vendedores, sino de

alinear mentalidades, comportamientos y mensajes para
impulsar resultados reales.

0 1 hora

° Conferencia best seller 2026



MARGAN LA DIFERENGIA ENTRE
VENDER... Y VENDER MAS.
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CONFERENCIA
Asi se vende mas

Los 3 secretos que marcan la diferencia entre
vender... y vender mas

En un mundo lleno de promesas vacias, formulas magicas
y gurus que nunca han vendido nada, esta conferencia
vuelve a lo esencial: lo que realmente funciona en ventas.

Basado en mi experiencia de mas de 30 afios vendiendo y
en lo que hago cada dia para conseguir clientes,
descubiras los 3 secretos que diferencian a los que lideran
su mercado de todos los demas.

Lo mejor es que son cosas sencillas y practicas que
podras poner en marcha de manera inmediata y lograr un
gran impacto en tus resultados.

La clave es entender cdmo piensan los buenos clientes,

como toman decisiones y como convertir cada
conversacion en una oportunidad real de negocio.

0 1 hora

° Conferencia best seller 2025/26



CONFERENCIA

Como trabajar tu marca
personal para vender

Descubre como hacer que tu marca personal se
convierta en tu mejor arma comercial

El mercado esta saturado de opciones y cada vez es mas
dificil destacar entre tu competencia.

Entonces, ¢por qué un cliente deberia elegirte a ti?

La respuesta esta en cdmo comunicas tu valor y la huella
que dejas en la mente de tu cliente ideal.

PERSONAL
MAHGA 5 y , En esta conferencia descubriras como se usa la marca
personal para ganar visibilidad, generar confianza y
PA HA VEN D EH diferenciarte sin competir por precio.
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TALLERES 2026

CONVIERTE TU PERFIL DE LINKEDIN EN
UNA MAQUINA DIARIA DE GENERAR
CLIENTES DE UNA FORMA SENCILLA
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AYUDAN A-CERRAR MAS VENTAS

ESTRATEGIAS SENCGILLAS Y
PRACTIGAS PARA USAR LA '\ PARA
OPTIMIZAR TU PROGESO DE VENTAS

Y MAXIMIZAR TUS RESULTADOS

™

oo Y Feer % e Y



T A |_ |_ E R Presencial y online

Vende en Linkedin todos
los dias

Descubre como usar esta red social para atraer
clientes a diario de manera eficaz
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LinkedIn no es solo un lugar para hacer contactos, si sabes
usar esta red social puedes generar oportunidades de
venta todos los dias.

En este taller aprenderas a transformar tu perfil en un iman
de clientes, a crear contenido que vende y a convertir
conversaciones en ventas todos los dias sin invertir en
publicidad y sin dedicarle mas de una hora al dia.

e Como tener un perfil que genera interés y autoridad
e Qué publicar (y como) para atraer a tus clientes ideales
« COmo iniciar conversaciones que acaban en ventas

o 3 horas

GUNWEH‘” TU PERFIL DE LINKEDIN EN o Materiales + GPT personalizado + Planning
UNA MAQUINA DIARIA DE GENERAR

GLIENTES DE UNA FORMA SENGILLA © Taller best seller 2025/26




WHORKSHOP TA |— |— E R Presencial y online

Escribir para vender
ﬁ\prend.e atuso?r tus |toalabras como tu mejor

¢ Tus mensajes quedan en visto? ;Tus correos no reciben
respuesta? ;Te cuesta que el cliente entienda tu valor?

No es tu oferta. Es como la comunicas.
En este taller aprenderas los fundamentos del copywriting
aplicado a ventas: escribir para captar la atencion, despertar

interés, generar deseo y mover a la accion.

» COmo escribir mensajes que abren conversaciones
e COmo hacer seguimientos sin parecer pesado

S[}UBHE FL ME ’i][] 'PABA « Como reactivar conversaciones perdidas o sin respuesta
ESGH|B|H MENSAJES CORREDS Y e Como activar el “modo compra” en la mente del cliente
" WHATSAPPS QUE CAPTAN-
AIENBIUN GENERAN INTE HESYI © 4noras

AYUDAN A CERRAR MAS VENTAS © Materiales + GPT personalizado

© Taller best seller 2023, 2024 y 2025
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|A aplicada a las ventas

Estrategias practicas para usar lalA como tu
asistente comercial

En este taller descubriras cédmo usar la IA para ahorrar
tiempo, mejorar tus mensajes, generar ideas, organizar tu
proceso comercial, prospectar mejor, analizar datos o
preparar estrategias.

Sin complicaciones. Sin necesidad de ser técnico. Y desde el
minuto uno.

e Qué puede (y qué no puede) hacer la IA por tus ventas

e Las herramientas que realmente ayudan (sin abrumarte)

e Como integrar la IA a tu dia a dia (desde mafana) sin
depender de ella y aprovechando todo su potencial

° 4 horas

ESTRATEGIAS SENCILLAS Y | |
PRACTICAS PARA USAR LA ' PARA o Materiales + GPT personalizado

OPTIMIZAR TU PROCESO DE VENTAS ° Biblioteca de prompts + analisis de herramientas
Y MAXIMIZAR TUS RESULTADOS
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CONTRATACIONES
Y DISPONIBILIDAD 2026

Agenda una reunion de 15 minutos y
confirmamos objetivo, formato y fecha. Si
encaja, te indico disponibilidad y siguientes
pasos para formalizar la contratacion.

( 0 RESERVA UNA REUNION >

jorge@jorgecoronado.com

(+34) 646 345 048

WWwWw.jorgecoronado.com



https://linkedin.com/in/miriam-urbano
https://instagram.com/miriamurbano
https://calendly.com/jorgecoronado/discovery-call
https://calendly.com/jorgecoronado/discovery-call
https://www.miriamurbano.com/
https://www.miriamurbano.com/

